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با در نظر گرفتن اعتماد خرده فروش به تامین  یک مدل بر مسئله پسر روزنامه فروش
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 چکیده

ه کالا هایی کشرکتپردازند و امروزه بسیاری از کسب و کارهای نیمه کوچک و متوسط به فروش مواد یکبار تولید یا فاسد شدنی می

رو هستند که چگونه ظرفیت ثابتی از محصول را طی یک افق زمانی کنند، اغلب با این مشکل روبهخدمات فاسدشدنی ارائه مییا 

در بسیاری از موارد، اگر محصول تنها به یک قیمت فروخته شود، معمولا تنها طیف خاصی از مشتریان را  مشخص به فروش برسانند.

ت سود حاصل از فروش ظرفی نمودنبیشینه  پس فروختن کل موجودی فاسدشدنی کافی نباشد.کند که شاید برای به خود جذب می

فروش هر واحد محصول، به مشتری مناسب در زمان  از طریقدنی، در طی یک افق مشخص زمانی، محدودی از یک محصول فاسدش

یزان موجودی، تقاضا و میزان اعتماد طرفین و ... از اهمیت فراوانی برخوردار است و بررسی عواملی مانند م مناسب و با قیمت مناسب

سازی سود یک زنجیره تامین دو سطحی شامل یک تامین کننده و یک خرده فروش، تواند کمک دهنده باشد. در مقاله حاضر بیشنهمی

ای احتمالی یا ل تک دورهمد نظر است و علاوه بر این میزان اعتماد نیز به عنوان یک پارامتر در مدل در نظر گرفته شده است. درمد

فروش، در این تحقیق خرده فروش به عنوان رهبر به تعیین قیمت خرده فروشی و تامین کننده به عنوان پیرو به تعیین میزان روزنامه

 هپردازد همچنین اعتماد خرده فروش به تامین کننده به صورت پارامتری بر تقاضای خرده فروش وارد شده و زنجیرموجودی خود می

 تامین را تحت تاثیر قرار داده است. 
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ABSTRACT 

Nowadays many small businesses sell perishable products. Companies providing perishable goods and services 

often face with a problem. The problem is that how they can sell fixed capacity of a product for a determined period. 

In many cases, special costumers usually purchase them if products will be sold by a same price. Therefore profit of 

sale perishable products are sold  in a suitable time and with a reasonable price is really important ,and checking some 

factors like inventory, demand and trust can be help.  In this study, a two-echelon supply chain with a supplier and a 

retailer is considered. Trust as a one variable parameter is also added to supply chain. in this stochastic single period 

model or newsboy problem, retailer as a leader decides about sale price and supplier as a follower decides about 

inventory quantity. Trust is added to retailer demand and supply chain is influenced by the trust.  

                                                           
i76132332350. تلفن 6616651151کد پستی  11المنان، ک رضایی پ سمیه اسمعیلی. نشانی: اصفهان، نجف آباد، بلوار بهارستان، خ فتاح 


