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 چكيده 
گرایش کارآفرینی وتوجه به آن مقوله ای است که در چند سال اخیر به دلیل تاثیر آن بر کاارآفرینی و افایایش روهیاه کارکناان و     

کارمندان، مورد توجه متخصصین علوم انسانی قرار گرفته است، در این بین توجه ویژه ای به کنترل های مادیریت و نقاش آنهاا و    

، از طریق این کنترل ها، شده است.بدیهی است کاه  به کارآفرینی کارآفرینانه و گرایش افرادهای گیویژچگونگی تاثیر آن بر تقویت 

توجه به کارآفرینی وپرورش افراد کارآفرین وخلاق خود می تواند موجب بهبود فضای کسب وکار و افیایش فعالیت های کارآفرینانه 

،تلاش شده اسات اهيیات گارایش کاارآفرینی     ایتوصیفی و مطالعات کتابخانهازروش بااستفاده  گردد ، از این رو در پژوهش هاضر

های مادیریت در ارتقااگ گارایش کاارآفرینی     بخش فروش به عنوان یك گرایش استراتژیك در محیط چالش برانگیی و نقش کنترل

روش، اهرم بسایار مهيای بارای    های بدست آمده ، گرایش کارآفرینی بخش فدهد. بر اساس یافتهبخش فروش را مورد بررسی قرار 

های مدیریت فروش بر گرایش کارآفرینی بخش فاروش، باه   دهند که تاثیر کنترلباشد. هيچنین نتایج نشان میافیایش کارآیی می

 زمینه محیطی بستگی دارد.

 

 

 مدیریت فروش ، کنترل مدیریت ، رویکرداقتضاییگرایش کارآفرینانه ،  کارآفرینی ، کليد واژگان:

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


