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 چكيده

می باشد. روش انجام این تحقيق  تحویل به موقع کالا به مشتریبا  بكارگيری تجارت الكترونيک ميان سازمانی مياناین تحقيق بررسی ارتباط  از هدف  

و درمانی هستند که در شرکت خود  پزشكی شاغل در صنعت تجهيزاتشرکت های  عامل مدیران جامعه آماری این تحقيق کليه بوده وتوصيفی از نوع پيمایشی 

نفر از  18که با استفاده از نمونه گيری تصادفی، نظرات تعداد  می باشند از موضوع تجارت الكترونيک بهره می برند و دارای دفتر مرکزی در شهر تهران نيز

دلات ساختاری مدیران مورد بررسی قرار گرفته است. پس از جمع آوری پرسشنامه ها و انجام تحليل آماری از قبيل رگرسيون خطی، اسپيرمن و برازش مدل معا

تحویل به موقع  و (B2B)ميان بنگاه ها  تجارت الكترونيک بكارگيری وجود ارتباط بينمشخص شد که با توجه به فرضيه اصلی این تحقيق، نتایج دلالت بر 

 دارد.محصول 
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