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ساختمان یهامذاکره و کاربرد آن در پروژه یمهندس کردیرو  

 )مطالعه موردی : بلندترین سیلوی جهان در شهر زوریخ  سوئیس(
 

  2,*نیلوفر غضنفری ، 1ساسان محاسب

 آمریکا MITدکتری مهندسی عمران، استاد مدعو دانشگاه  -1

 کارشناسی ارشد مهندسی عمران، دانشگاه تهران -2

 

  خلاصه

 

 است،یس نهیچه در زم ،یسطوح جوامع انسان یدر تمام ریفراگ ندیفرآ کیمشترک،  یریگمیراهکار تصم کیکره به عنوان مذا

 یدکریرو یریمرتبط بوده و بکارگ یمتعدد یهاباشد. مطالعات مذاکره به رشتهیم یخصوص یهانهیکسب و کار، و چه زم

 میبرخوردار است. در تنظ ییبالا تیاز اهم کیراهکار استراتژ نیترنهیبهانتخاب  تیدر مذاکرات، و در نها یجامع و منطق

 یهانهیدر مناقصات، ارائه گز یاز اقدامات رقابت یناش یهاو مؤثر مناقشات و کاهش تنش حیصح تیریساخت، مد یقراردادها

 قاتی. امروزه تحقرسدیبه نظر م یرضرو یقرارداد، اقدامات نیطرف یبه منظور توافق در مذاکره، و حفظ منافع اساس نیگزیجا

علوم  ،یریگ میتصم هیمذاکرات، نظر لیوتحل هیتجز ،یکاربرد یباز هینظر یهانهیدرخصوص مذاکرات، ازجمله زم یگسترده ا

 گذشته یهارا نسبت به دهه یقابل توجه یهاشرفتیانجام شده، که پ قیدق یهابا استفاده از انواع روش ره،یو غ یرفتار

 هیمانده است. نظر یچالش باق کیهمچنان به عنوان  هاکیو تکن هادهیا نیکردن ا یحال، عمل نیاست. با ا هکردحاصل 

و به  تهافیاست، که در بستر علم اقتصاد توسعه  یبر راه حل مهندس یمبتکرانه و مبتن یکردیرو "†مذاکره یمهندس"نوظهور 

و  هیزتج یبر مبنا کردیرو نیقرار دارد. ا "یباز هینظر"و  "یریگمیتصم لیو تحل هیتجز" هیدو نظر نیماب یلحاظ مفهوم

 یراه حل مختلف، یاضیر یابزارها یریتا با بکارگ سازدیمسائل بوده، که ما را قادر م یدگیچیساختار و کاهش سطح پ لیتحل

 یهامذاکره و کاربرد یهندسم یهاراهکار یپژوهش به بررس نی. در امیکن دایپ یواقع یایدر دن یمسائل مذاکرات یبرا یمنطق

که  (سیسوئ  خیمتر )واقع در شهر زور 111جهان به ارتفاع  یلویس نیساخت پرداخته شده، و پروژه بلندتر تیریدر مد

 قرار گرفته است. یمورد بررس ی، به عنوان مطالعه موردمسئول بازسازی آن بوده اولنویسنده 
 

 

روژه پگیری، نظریه بازی، مهای ساازه ای، مهندسای مذاکره، تجزیه و تحلیل تصمیسااخت، پروژه مدیریتکلمات کلیدی: 

 ی جهانسیلوبلندترین 
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